cOMO
CONSTRUIR
UN FUNNEL
DE VENTAS
PASO A PASO
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ATRACCION

ATRAE A TU CLIENTE IDEAL..

= Define tu propuesta de valor.

> Entiende donde consume y busca
informacion tu cliente ideal.

> Crea contenido estratégico.
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CAPTACION

CONVIERTE VISITANTES EN CONTACTOS INTERESADOS.

> Disefia un lead magnet irresistible.

= Crea una landing clara y persuasiva.

= Automatiza la entrega.
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CONVIERTE EL INTERES INICIAL EN CONFIANZA.

> Segmenta desde el inicio.

= Envia secuencias de valor.

= Combina formatos.
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CONVERSION

MOMENTO DE TOMAR LA DECISION.

=> Presenta tu oferta con claridad.

> Usa elementos de prueba social.

= Minimiza objeciones.
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FIDELIZACION

UN CLIENTE SATISFECHO PUEDE CONVERTIRSE EN
EMBAJADOR.

= Haz seguimiento.
= Ofrece valor continuo.

= Pide feedback real.
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